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一、基本信息
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二、内容简介
　　研究背景
　　黄酒、啤酒、葡萄酒为世界三大古酒，黄酒源于中国，而且惟独中国有。我国历史上对黄酒的创造，是中华民族的祖先对人类科学文化和生产发展做出的早期贡献之一。黄酒行业在经历了长时间的低迷状态之后，终于迎来了行业快速发展的良机。
　　我国当前的酿酒行业政策是，贯彻“优质、低度、多品种、低消耗”的方针，积极实施“四个转变”，即普通酒向优质酒转变，高度酒向低度酒转变，蒸馏酒向酿造酒转变，粮食酒向水果酒转变，重点发展葡萄酒、水果酒，积极发展黄酒，稳步发展啤酒，控制白酒总量。从国家的酿酒行业政策来看，黄酒属于积极扶持的酒精饮料产业。
　　我国的黄酒产业长期由于消费观念落后，创新意识不足，产业格局比较散乱，规模化生产没有形成，导致黄酒行业一度出现衰退。在国家优惠政策的大力扶持之下，黄酒生产企业纷纷加大投入，积极进行产品的创新，针对市场需求不断推陈出新，黄酒行业出现复苏的景象，近几年，黄酒企业在快速扩张的过程中，更是注重改变人们对黄酒消费观念的改变，向消费者灌输营养保健、高档消费的理念，一改以往黄酒料酒，低档酒给人们留下的印象 。并且，打破“南黄北白”的地域格局，实施走出去的战略方针，把黄酒逐渐推向全国市场，积极开拓国际市场，做强做大产业品牌，实现黄酒企业内生式增长，黄酒行业逐渐呈现出快速发展的局面。
　　研究目的
　　本文从黄酒产业的行业政策背景出发，对黄酒产业在我国的发展现状进行了研究；对其未来的发展趋势进行了展望；同时对与黄酒产业相关的上市公司古越龙山进行了详细的分析和研究，以期发现相关上市公司的投资价值，为广大投资者提供参考。
　　《古越龙山，痛饮女儿红？》概览
　　《古越龙山，痛饮女儿红？》历时两周，收集了大量黄酒产业数据和资料，运用表格9张，图形8张，对我国黄酒产业的现状进行了分析，并对我国的黄酒产业的规模及未来走势进行了预测。报告全文21页，1.3万字左右。
　　&#141； 内容摘要
　　近年来随着国家政策的扶持，国内消费结构的升级，黄酒行业呈现出快速发展的趋势。2003年以来黄酒行业市场容量逐渐扩大，并有加速趋势。2003年黄酒全行业实现销售收入34.2亿元，而到2006年末，这一数字达到了55.2亿元，比2003年增长了60%，年均增长率达到20%。更为重要的是2006年黄酒行业收入比2005年增长了26.59%，是近年来增长最快的一年，预示黄酒行业开始进入快速发展期。
　　从黄酒快速发展的历程来看，创新是改变黄酒行业生命周期的决定性因素。时尚化、高档化的产品创新改变了传统黄酒产品的保守、古板印象，吸引了一批跟随潮流、消费潜力较大的年轻消费群体，同时，黄酒市场还逐步向消费能力较强的白领阶层渗透，餐饮娱乐和商务送礼成为这部分黄酒的主要消费方式。中高档黄酒的消费量迅速上升。差异化、个性化的品牌定位也在一定程度上扩大了黄酒消费市场。
　　近些年来，随着黄酒企业积极的开拓市场和消费者的逐步认同，黄酒开始由江浙沪走向全国市场。到2005年，浙江省黄酒销售收入占全国的比重已经下降到63.4%，江浙沪三地的黄酒销售收入占全国的比重下降到86.4%。江浙沪以外的市场占有率从2002年的8.8%上升到2005年的13.6%，提高了4.8%个百分点。黄酒正在从一个区域性的消费品逐步走向全国。
　　作为中国黄酒第一品牌的古越龙山能否在行业快速发展的过程中保持第一品牌的地位，它具有哪些优势，又存在哪些问题，公司的估值是否合理，我们在文中进行了详细分析。
　　一、黄酒简介 5
　　1、黄酒在我国的发展历史
　　2、黄酒的分类
　　3、黄酒具有极高营养价值
　　二、黄酒行业的发展现状 7
　　1、政策支持黄酒产业做大做强
　　2、市场快速成长，行业盈利能力大幅提高
　　3、从区域走向全国
　　三、黄酒行业的发展趋势 10
　　1、从地方走向全国 行业迎来快速发展期
　　2、产品由低档路线向中高档路线过渡
　　四、古越龙山——中国黄酒第一品牌 13
　　1、公司简介
　　2、投资亮点
　　3、财务分析及估值
　　4、估值分析
　　5、操作策略
　　6、风险提示
　　重要声明 21
略……

了解《古越龙山，痛饮女儿红？》，报告编号：0258502，
请致电：400-612-8668、010-66181099、66182099、66183099，
Email邮箱：Kf@20087.com

详细介绍：https://www.20087.com/2007-09/R_guyuelongshantongyinnverhong430BaoGao.html
了解更多，请访问上述链接，以下无内容！
image1.png




