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一、基本信息
	名称：
	纳闽岛甲醇公司在中国市场的营销策略分析报告（2007）

	报告编号：
	0256615　　←电话咨询时，请说明该编号。

	市场价：
	电子版：13800 元　　纸介＋电子版：14000 元

	优惠价：
	电子版：12420 元　　纸介＋电子版：12720 元　　可提供增值税专用发票

	咨询电话：
	400 612 8668、010-66181099、010-66182099、010-66183099

	Email：
	Kf@20087.com

	在线阅读：
	

	温馨提示：
	订购英文、日文等版本报告，请拨打订购咨询电话或发邮件咨询。



二、内容简介
　　《纳闽岛甲醇公司在中国市场的营销策略分析报告（2007）》形式动态研究报告（现成报告内容+客户指定内容+现时内容）
　　《纳闽岛甲醇公司在中国市场的营销策略分析报告（2007）》作者市场及市场营销研究课题组
　　《纳闽岛甲醇公司在中国市场的营销策略分析报告（2007）》优势根据客户要求增加指定内容
　　《纳闽岛甲醇公司在中国市场的营销策略分析报告（2007）》提示
　　化工产业是各国的支柱产业，而甲醇行业又是其中的基础行业之一。根据有关统计资料显示：未来5-10年中，全球范围甲醇需求量的年平均增长率约为3.5%，而同期全球范围甲醇产能的年平均增长率约为5.7%。这就意味着未来全球的甲醇市场将是供大于求的局面，竞争将不断加剧。在全球经济一体化的发展趋势下，中国的甲醇市场与全球甲醇市场进一步接轨。伴随着全球甲醇生产和需求状况的转变，中国的甲醇市场正在成为未来全球甲醇消费的中心。国内外甲醇生产企业都把未来市场发展的目标集中在中国甲醇市场上。马来西亚国家石油公司纳闽岛甲醇公司作为国际甲醇生产商之一，将于2008年新投产一套年产能达170万吨/年的甲醇生产装置。面对激烈的竞争态势，PML公司为了成功进入中国甲醇市场，必须制定明确的、有针对性的指导战略。通过研究分析，可以看出：低成本战略是PML公司赢得中国甲醇市场份额的有效保障。企业通过对自身价值链整合，有效降低产品综合成本，获得竞争的主动，使企业整体的竞争素质得到提高，进而获得长期、稳定的发展。
　　《纳闽岛甲醇公司在中国市场的营销策略分析报告（2007）》核心
　　☆报告目的
　　☆外部环境分析
　　☆内部环境分析
　　☆营锁问题对策

第1章 绪论
　　第1节 研究背景，研究目的和意义
　　第2节 报告基本结构和主要的研究方法
　　第3节 纳闽岛甲醇公司简介
　　第4节 纳闽岛甲醇公司的概况
　　第5节 纳闽岛甲醇公司在中国市场的机遇和挑战

第2章 纳闽岛甲醇公司的外部环境分析
　　第1节 甲醇行业情况分析
　　　　　　1.甲醇行业现状概述
　　　　　　2.甲醇行业技术发展趋势
　　　　　　3.甲醇行业市场预测
　　第2节 甲醇行业竞争状况分析
　　　　　　1.竞争对手基本情况
　　　　　　2.竞争现况分析
　　第3节 客户需求分析
　　　　　　1.客户选择甲醇的标准
　　　　　　2.客户决策购买过程分析

第3章 纳闽岛甲醇公司内部环境分析
　　第1节 纳闽岛甲醇公司现状分析
　　　　　　1.纳闽岛甲醇公司的组织结构和产品结构
　　　　　　2.纳闽岛甲醇公司现有营销策略评述
　　第2节 纳闽岛甲醇公司发展态势分析
　　　　　　1.纳闽岛甲醇公司发展态势概述
　　　　　　2.纳闽岛甲醇公司的财务分析
　　第3节 纳闽岛甲醇公司营销策略问题诊断

第4章 纳闽岛甲醇公司营销问题对策
　　第1节 产品策略
　　　　　　1.产品
　　　　　　2.产品组合决策
　　　　　　3.品牌与品牌策略
　　第2节 渠道策略
　　　　　　1.分销渠道类型
　　　　　　2.渠道决策
　　　　　　3.纳闽岛甲醇公司的渠道策略
　　第3节 促销策略
　　　　　　1.促销组合
　　　　　　2.人员推销
　　第4节 中:智林:大客户管理策略
　　　　　　1.纳闽岛甲醇公司当前的大客户管理策略存在的问题
　　　　　　2.纳闽岛甲醇司大客户管理策略的调整措施
　　　　　　结 论
略……
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