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二、内容简介
　　二 内容提要
　　中间业务作为低风险高收益的银行收入来源，目前受到了各个银行的一致重视。可以说中介业务已经成为新时期
　　银行投资的重点、竞争的焦点，成为银行未来成功的关键因素。本专题以多个统计表格统计分析各家上市银行04-06年中间业务上的表现，并在此基础上分析了银行近期在中间业务方面的投资特点。
　　1．银行中间业务规模比较
　　中间业务的收入规模和净收入规模基本上和公司的资产规模一致。中行的排名在06年有了巨大的变化，将排名第一的荣誉拱手让给了工商银行。中间业务费用和净收入也和公司的资产规模基本一致。
　　2.中间业务绩效分析
　　佣金收入/资产总额是反应中间业务营利性的指标，招行的佣金/资产比例最高，这意味者招行是中间业务最高效的银行。国有银行的中间业务效率居于中游水平，华夏的效率偏低，华夏银行的信用卡业务在06年为止还没有开展，因此，其中间业务收入低是可以预料的。建行在控制中间业务支出方面比较成功，而浦发银行和兴业银行之所以中间业务费用偏高。
　　3.增长速度比较
　　上市银行的中间业务收入年均增长率达到47.66% ，民生银行比较明显的是它的信用卡业务增长比较快。上市银行中间业务费用的平均增长率仅8%，华夏银行中间业务的收入和费用增长都比较缓慢，中间业务投资不足，是上市银行中唯一没有信用卡业务的银行。中间业务净收入平均增长率56.25%，民生银行的中间业务增长非常突出，民生银行的投行业务创造了6亿多元的收入，成为业务发展和创新的最大亮点，兴业银行在中小企业融资领域打造的专业优势，发挥了很好的品牌效应。
　　4.银行中间业务的投资方式
　　1、通过综合经营拓展中间业务。如招商银行增持招商基金。2、中外银行的业务合作。如建行与美国银行信用卡业务合作，华夏银行和德国商业银行的在信用卡领域的深度合作。3、中介业务技术支持。如中行与VISA国际组织联手开发和推广奥运相关产品与服务。4、开拓重点业务领域。如中国银行3月份启动最大规模的客户营销服务计划。
　　尽管中国银行业中间业务收入取得了很大的进步，但到目前为止，它还是容易受到市场波动的影响，仍然很难构成稳定的收入。金融政策和市场的变化会影响到银行中介业务收入。银行的综合经营会直接提高这些中间业务的收入，而资本市场的迅猛发展会吸引储蓄转向投资，银行利差收入转化为手续费收入。但应该注意到，机构投资人的投资能力提高后，银行的理财业务会受到一定程度的冲击。
　　1．银行中间业务规模比较
　　1.1 中间业务收入统计
　　1.2 中间业务费用统计
　　1.3 净收入统计
　　2.中间业务绩效分析
　　2.1 佣金收入/营业收入。
　　2.2 佣金收入/资产总额
　　2.3 手续费支出/手续费收入
　　3.增长速度比较
　　3.1 中间业务收入的增长统计
　　3.2 上市银行中间业务费用增长统计
　　3.3 中间业务净收入增长统计
　　4.银行中间业务的投资方式
　　4.1 通过综合经营拓展中间业务
　　4.2 中外银行的业务合作
　　4.3 .中介业务技术支持
　　4.4 .开拓重点业务领域
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