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一、基本信息
	名称：
	齐鲁电机制造有限公司市场营销咨询报告（2007）

	报告编号：
	0256613　　←电话咨询时，请说明该编号。

	市场价：
	电子版：13800 元　　纸介＋电子版：14000 元

	优惠价：
	电子版：12420 元　　纸介＋电子版：12720 元　　可提供增值税专用发票

	咨询电话：
	400 612 8668、010-66181099、010-66182099、010-66183099

	Email：
	Kf@20087.com

	在线阅读：
	

	温馨提示：
	订购英文、日文等版本报告，请拨打订购咨询电话或发邮件咨询。



二、内容简介
　　《齐鲁电机制造有限公司市场营销咨询报告（2007）》优势根据客户要求增加指定内容
　　《齐鲁电机制造有限公司市场营销咨询报告（2007）》形式动态研究报告（现成报告内容+客户指定内容+现时内容）
　　《齐鲁电机制造有限公司市场营销咨询报告（2007）》作者市场及市场营销研究课题组
　　《齐鲁电机制造有限公司市场营销咨询报告（2007）》提示
　　中国加入WTO以后，我国电机制造业得到前所未有的快速发展。山东齐鲁电机制造有限公司作为国内专业生产各类大中型汽轮发电机和电动机的厂家之一，近几年随着国内经济的增长，经济效益也大幅提高。在其各类产品中，以空冷汽轮发电机为主要产品，具有生产单机最大容量33万千瓦空冷汽轮发电机的能力，每年发电机产量超过300万KW。二十年间经过多次技术改造和扩大规模，已具有了较强的市场竞争力，汽轮发电机生产能力和市场占有率在国内同行业中名列第四位。然而，随着国内发电机市场供求关系的变化，国外竞争者的大批进入，市场竞争日益加剧，公司的生存和发展面临巨大挑战。同时，公司虽然已经拥有了较为成熟的营销队伍和营销策略，开辟了较为广泛的营销渠道，但从营销体系的建设方面，内部机制还有许多方面有待于进一步完善，与内质优化型营销模式的标准还有相当的距离。在新的经济形势下，充分发掘企业自身竞争优势，进一步完善符合现代企业管理要求的营销模式，建立目标清晰、规划合理、协调统一、优质高效的营销管理体系，增强企业核心竞争能力，对齐鲁电机制造有限公司具有重要的现实意义。
　　《齐鲁电机制造有限公司市场营销咨询报告（2007）》核心
　　☆报告目的
　　☆企业概况
　　☆经营环境
　　☆营销状况
　　☆五力分析
　　☆SWOT分析
　　☆营销策略
　　☆对策建议
　　绪 言

第1章 齐鲁电机制造有限公司企业概况
　　第1节 齐鲁电机制造有限公司总体概况
　　第2节 齐鲁电机制造有限公司经营概况
　　第3节 齐鲁电机制造有限公司业务状况

第2章 齐鲁电机制造有限公司经营环境
　　第1节 齐鲁电机制造有限公司国际环境
　　第2节 齐鲁电机制造有限公司所处国内环境
　　第3节 齐鲁电机制造有限公司竞争对手状况
　　第4节 齐鲁电机制造有限公司用户状况

第3章 齐鲁电机制造有限公司市场营销状况
　　第1节 齐鲁电机制造有限公司产品策略
　　第2节 齐鲁电机制造有限公司价格策略
　　第3节 齐鲁电机制造有限公司营销渠道策略
　　第4节 齐鲁电机制造有限公司促销策略
　　第5节 齐鲁电机制造有限公司市场竞争面临的挑战

第4章 齐鲁电机制造有限公司产业五种竞争力分析与评价
　　第1节 齐鲁电机制造有限公司产业五种竞争力分析模型
　　第2节 齐鲁电机制造有限公司产业五种竞争力要素分析与评价

第5章 齐鲁电机制造有限公司SWOT分析与评价
　　第1节 齐鲁电机制造有限公司优势（S）分析
　　第2节 齐鲁电机制造有限公司劣势（W）分析
　　第3节 齐鲁电机制造有限公司机会（O）分析
　　第4节 齐鲁电机制造有限公司威胁（T）分析
　　第5节 齐鲁电机制造有限公司SWOT分析结果评价

第6章 齐鲁电机制造有限公司市场营销策略分析
　　第1节 齐鲁电机制造有限公司市场营销产品策略分析
　　第2节 齐鲁电机制造有限公司市场营销价格策略分析
　　第3节 齐鲁电机制造有限公司市场营销渠道策略分析
　　第4节 齐鲁电机制造有限公司市场营销促销策略分析

第7章 提升齐鲁电机制造有限公司市场竞争力对策建议
　　第1节 通过扩展附属业务提升公司经济效益
　　第2节 实施品牌战略
　　第3节 通过强化服务管理提高用户满意度
　　第4节 中.智.林.－实施企业人才发展战略
　　结 论
略……
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