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一、基本信息
	名称：
	中国白酒第一坊

	报告编号：
	02A6532　　←电话咨询时，请说明该编号。

	市场价：
	电子版：7200 元　　纸介＋电子版：7500 元

	优惠价：
	电子版：6480 元　　纸介＋电子版：6780 元　　可提供增值税专用发票

	咨询电话：
	400 612 8668、010-66181099、010-66182099、010-66183099

	Email：
	Kf@20087.com

	在线阅读：
	

	温馨提示：
	订购英文、日文等版本报告，请拨打订购咨询电话或发邮件咨询。



二、内容简介
　　研究背景从2001年以后国内白酒年产量一直维持在400万吨以下，到2007年才有可能突破400万吨，而销售收入和利润总额01年以来都呈稳定增长的趋势。在产量不变甚至下降的情况下，白酒企业积极发展高端产品，以高价格、高利润率来带动行业收入和利润的增长，这已成了行业的发展趋势。
　　在高端白酒市场成为行业发展趋势的时候，投资高端白酒企业便是顺其自然的事，本文对高端白酒新贵&mdash；&mdash；水井坊进行了深入分析，以期为投资者发现那些能顺应行业发展趋势，并在这一发展趋势中快速崛起的企业。
　　研究目的本文从白酒行业的发展趋势出发，对高端白酒新贵&mdash；&mdash；水井坊进行了分析，以期发现其快速增长背后的原因，并研究其快速增长的势头是否能延续，从而为广大投资者提供参考。
　　《中国白酒第一坊》概览
　　本文历史10个工作日，该报告历时两周，收集了大量白酒行业数据和资料，运用图表10张，报告全文15页，7300字左右。
　　1、水井坊由其特殊的股权结构而派生出的内在发展动力是其核心竞争力所在，因为水井坊的股权结构能够充分调动管理团队的积极性，能够建立完善的现代公司制度，而且由于其股权结构的特殊性，在未来很长时间内其他白酒企业不可能复制其股权模式。
　　2、发展高端是白酒行业的发展趋势，2007年我国白酒行业的市场份额将继续向高端产品集中，白酒行业销售收入保持大约12%的平均增速，受益于中国经济的快速发展，高端白酒销售额也将继续保持30%的年增幅，到2010年前后，高端白酒销售收入完全可以实现翻番。
　　3、与竞争对手相比，水井坊成长性高，股本扩张能力强。新所得税法实施以及可能广告费用税前扣除，水井坊受益最大。
　　4、预计08年公司净利润增长在70%以上，每股收益为0.71元，08年目标价35元。
　　一、公司简介
　　1、特殊的股权结构是最大的内生发展动力
　　2、主营业务
　　二、白酒行业的发展趋势
　　1、白酒政策扶优限劣
　　2、发展高端是白酒行业的发展趋势
　　3、高档白酒具有很强的定价权
　　4、高端白酒市场的发展空间
　　三、公司的核心竞争力
　　四、公司经营业绩的财务分析
　　五、与其他同行业公司的对比分析
　　六、估值定价
　　七、投资策略建议
　　重要声明
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