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二、内容简介
　　IP VPN是一种新兴的IP业务，是指通过共享的IP网络建立私有数据传输通道，将远程的分支办公室、商业伙伴、移动办公人员等连接起来，提供端到端的服务质量（QoS）保证以及安全服务。随着IP VPN的兴起，用户和运营商都将目光转向了这种极具竞争力和市场前景的VPN。对用户而言，IP VPN可以非常方便地替代租用线和传统的ATM/帧中继（FR）VPN来连接计算机或局域网（LAN），同时还可以提供租用线的备份、冗余和峰值负载分担等，大大降低了成本费用；对服务提供商而言，IP VPN则是其未来数年内扩大业务范围、保持竞争力和客户忠诚度、降低成本和增加利润的重要手段。
　　IP VPN本质上是对专用网通信的仿真，因此除了隧道协议外，其逻辑结构（如编址、拓扑、连通性、可达性和接入控制等）都与使用专和设施的传统专用网部分或全部相同，也同样考虑路由、转发、QoS、业务管理和业务提供等问题。
　　IP VPN 的市场规模预测
　　我们预计2007年国内IP VPN市场收入规模为11.88亿元，2008年将达到19.6亿元。市场仍处于高速发展阶段。整个市场还处于发展初期，并随着经济发展和企业对信息化需求的持续旺盛而快速成长。
　　IP VPN 对运营商的价值
　　VPN可以为电信运营商创造优势，首先为电信运营商创造了新的IP收入，其次降低了电信运营商的基础设施（CAPEX）和支持成本（OPEX），第三可以将服务个性化和语音、视频及数据整合，第四通过在融合基础设施上捆绑多项增值服务来获得最终客户忠诚度，第五具有灵活架构，通过IP对全球的覆盖，实现业务全球的支持。
　　IP VPN 对ISP的价值
　　对于Internet服务提供商（ISP）来说，VPN提供了巨大商机。ISP将VPN作为一项增值业务推向企业，并从企业得到回报。通过向企业提供VPN增值服务，ISP可以与企业建立更加紧密的长期合作关系，同时充分利用现有网络资源，提高业务量。事实上，VPN用户的数据流量较普通用户要大得多，而且时间上也是相互错开的。VPN用户通常是上班时间形成流量的高峰，而普通用户的流量高峰期则在工作时间之外。ISP对外提供两种服务，资源利用率和业务量都会大大增加。同时，VPN使ISP能够经济地维持开发客户群、增加利润、提供增强服务，如视频会议、电子商务、IP电话、远程教学、多媒体商务应用等等。
　　IP VPN 对用户的价值
　　1．实现网络安全。新的服务如在线银行、在线交易都需要绝对的安全，而VPN以多种方式增强了网络的智能和安全性。首先，它在隧道的起点，在现有的企业认证服务器上，提供对分布用户的认证。另外，VPN支持安全和加密协议，如Secure IP（IPsec）和Microsoft点对点加密（MPPE）。
　　2．简化网络设计。网络管理者可以使用VPN替代租用线路来实现分支机构的连接。这样就可以将对远程链路进行安装、配置和管理的任务减少到最小，仅此一点就可以极大地简化企业广域网的设计。
　　3．降低成本 当使用Internet时，实际上只需付短途电话费，却收到了长途通信的效果。因此，借助ISP来建立VPN，就可以节省大量的通信费用。
　　4．容易扩展。企业只需与新的IPS签约，建立账户；或者与原有的ISP重签合约，扩大服务范围。在远程办公室增加VPN能力也很简单：几条命令就可以使Extranet路由器拥有Internet和VPN能力，路由器还能对工作站自动进行配置。
　　5．可随意与合作伙伴联网。
　　6．完全控制主动权借助VPN，企业可以利用ISP的设施和服务，同时又完全掌握着自己网络的控制权。比方说，企业可以把拨号访问交给ISP去做，由自己负责用户的查验、访问权、网络地址、安全性和网络变化管理等重要工作。
　　7．支持新兴应用。许多专用网对许多新兴应用准备不足，如那些要求高带宽的多媒体和协作交互式应用。VPN则可以支持各种高级的应用，如IP语音，IP传真，还有各种协议，如RSIP、IPv6、MPLS、SNMPv3等。
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