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二、内容简介
第一章 私人银行相关概述
　　第一节 私人银行的起源
　　第二节 私人银行的定义及认识误区
　　第三节 私人银行的服务对象
　　第四节 私人银行业务的主要特征
　　　　一、进入门槛高
　　　　二、服务个性化
　　　　三、服务私密性
　　　　四、具有明显的批发业务性质
　　　　五、操作独立性高
　　　　六、品牌效应大
　　　　七、业务利润高
　　第五节 私人银行业务的相关要素
　　　　一、私人银行目标客户
　　　　二、私人银行产品和服务
　　　　三、私人银行业务核心
　　第六节 私人银行与财富管理的区别

第二章 私人银行在国际上发展分析
　　第一节 国际私人银行业发展的现状
　　　　一、私人银行业务的客户结构发生新的变化
　　　　二、私人银行业与机构银行业的界限越来越模糊
　　　　三、信息时代的来临对私人银行业务提出挑战
　　　　四、银行更注重在岸私人银行业务的发展
　　第二节 私人银行业务在西方的发展分析
　　　　一、西方私人银行业务的发展现状
　　　　二、西方私人银行业务盈利的关键因素
　　第三节 纽约银行的私人银行业务分析
　　　　一、纽约银行的私人银行业务特点
　　　　二、纽约银行的私人银行业务的组织结构与管理流程
　　第四节 瑞士私人银行业的发展分析
　　　　一、瑞士私人银行业的特点
　　　　二、瑞士发展私人银行的成功要素
　　第五节 新加坡私人银行发展分析
　　　　一、新加坡银行业重视私人银行服务的原因
　　　　二、新加坡私人银行业市场的发展与竞争态势
　　　　三、新加坡银行业争揽私人银行业务的策略与措施
　　第六节 国际私人银行业发展趋势分析
　　　　一、私人银行机构类型多样化
　　　　二、基于客户特征的新变化采用综合标准细分管理
　　　　三、产品和服务提供范围与获取方式日益开放
　　　　四、客户获得渠道多元化与关系经理团队化
　　　　五、将形成整套的技能组合

第三章 我国私人银行业务发展中的法律障碍及建议
　　第一节 我国发展私人银行业务的法律障碍
　　　　一、财富供给方面的障碍
　　　　二、经营运作方面的障碍
　　　　三、金融监管方面的障碍
　　第二节 改善私人银行业务法律环境的建议
　　　　一、完善私人财产保护制度
　　　　二、建立透明的个人收入体系
　　　　三、制定混业综合经营交叉地带的相关法律
　　　　四、放松外汇管制，规范境外投资
　　　　五、制定科学规范的会计税收制度
　　　　六、严格实施金融监管

第四章 私人银行业务发展分析
　　第一节 私人银行业务的发展历程
　　第二节 私人银行客户及其特征分析
　　　　一、私人银行客户的变化特征
　　　　二、客户准人条件
　　　　三、私人银行客户的分类战略
　　第三节 私人银行客户的需求分析
　　　　一、客户的需求
　　　　二、传统的私人银行业务
　　　　三、服务质量和客户关系
　　第四节 私人银行业务的定价准则分析
　　第五节 私人银行的经营与特殊风险
　　　　一、私人银行的经营特点
　　　　二、私人银行内部的特殊风险及控制
　　　　三、其他风险及控制策略

第五章 我国私人银行业务发展的综合分析
　　第一节 我国私人银行业务发展制约因素分析
　　第二节 我国发展私人银行业务亟待解决的问题
　　　　一、人才问题
　　　　二、产品问题
　　　　三、服务问题
　　第三节 我国商业银行发展私人银行业务的重要性和紧迫性
　　第四节 我国私人银行业务发展对商业银行经营的意义
　　　　一、私人银行业务对国内商业银行经营的意义
　　　　二、国内商业银行启动私人银行业务的对策
　　第五节 我国发展私人银行业务面临的主要问题
　　　　一、私人银行业务发展模式模糊
　　　　二、分业经营所带来的业务限制
　　　　三、外汇管制仍然比较严格
　　　　四、缺乏有效的营销服务体系
　　　　五、从业人员素质尚待提高
　　第六节 我国私人银行业务发展现状分析
　　　　一、私人银行业务成各银行竞争焦点
　　　　三、我国商业银行私人银行业务现状
　　　　四、我国私人银行业务机遇与挑战并存
　　第七节 我国私人银行业务发展潜力分析
　　　　一、我国私人银行业的市场潜力巨大
　　　　二、我国私人银行业的市场潜力巨大的原因分析

第六章 私人银行业务中的信托服务分析
　　第一节 私人银行与私人银行服务特点分析
　　第二节 信托与私人银行业务分析
　　　　一、信托特点分析
　　　　二、信托在私人银行业务中的应用
　　第三节 信托在我国私人资产管理中应用的现状及问题分析
　　第四节 我国开展信托业务的建议

第七章 私人银行与投资银行的协同分析
　　第一节 私人银行与投资银行相结合的融合模式分析
　　第二节 私人银行与投资银行融合模式的基本经济原理分析
　　　　一、客户需求多样化和高级化
　　　　二、增加客户钱包份额
　　　　三、交叉引荐获取新客户
　　第三节 支持私人银行与投资银行融合模式的内部基础结构分析
　　　　一、强调事业组合匹配的组织结构
　　　　二、基于矩阵组织的营销团队
　　　　三、功能分离型的开放式体系

第八章 私人银行业务有效运营的着力点分析
　　第一节 私人银行业务客户群判定分析
　　第二节 私人银行业务主项目定位分析
　　　　一、现金管理
　　　　二、经纪和信托服务
　　　　三、投资管理
　　　　四、个人信贷
　　　　五、业务融资
　　　　六、个性化服务
　　第三节 私人银行业务价值链方式分析
　　第四节 私人银行业务信息化建设分析

第九章 我国私人银行发展对策及策略
　　第一节 我国发展私人银行业务相应的对策
　　　　一、要转变经营发展理念
　　　　二、要有明确的市场发展战略
　　　　三、要构建高效的信息管理系统
　　　　四、要注重业务和产品的研发
　　　　五、要培养和引进专业人才队伍
　　第二节 我国私人银行业务的发展策略分析
　　　　一、明确市场定位，研发对客户有吸引力的产品
　　　　二、规范监管制度，健全法律惩戒体系
　　　　三、培训高素质的客户经理
　　　　四、构建高效的信息管理系统
　　第三节 中小银行发展私人银行业务对策
　　第四节 从财富管理融合模式角度分析我国商业银行发展私人银行业务的对策
　　　　一、建立和完善商业银行财富管理事业的组织结构
　　　　二、打造综合经营平台，实现私人银行与投资银行的协同
　　　　三、构建矩阵式的营销组织体系
　　　　四、采取生产与分销混合模型，建立和完善开放式体系
　　第五节 中智.林.银信合作是私人银行业务的有效实现方式
略……

了解《2008年中国私人银行市场研究报告》，报告编号：02A1019，
请致电：400-612-8668、010-66181099、66182099、66183099，
Email邮箱：Kf@20087.com

详细介绍：https://www.20087.com/2008-11/R_2008sirenyinxingshichangyanjiuBaoGao.html
了解更多，请访问上述链接，以下无内容！
image1.png




